
Morgan GOUZENES
Responsable commercial
Spécialisé dans la vente de solutions techniques

Connaissance approfondie des milieux de l’environ-
nement et des énergies de substitution. Forte affinité 
avec le secteur industriel en général et des relations 
commerciales avec des professionnels. 

INFORMATIONS PERSONNELLES

Depuis 2011 Commercial France
          PELLENC Selective Technologies

2010 Responsable univers DÉCATHLON

2010 Commercial terrain en B to B
         Brioches PASQUIER

2009 Chef de rayon en alternance AUCHAN

2008 Élève officier pilote de l’aéronautique navale
         MARINE NATIONALE

2007/2008 Gestionnaire de parking VINCI
                  (Emploi Etudiant)

2006/2007 Vendeur et monteur cycles DÉCATHLON
                  (Emploi Etudiant)

ÉCOLE SUPÉRIEURE DE COMMERCE

2010 MASTER 2  Marketing et stratégie d’entreprise
         (ESG Paris Campus Aix en Provence)

2009 MASTER 1 Management d’entreprise
         (ESG Paris Campus Aix en Provence)

2008 École Navale Marine Nationale

2004/2007 LICENCE STAPS (Faculté du Sud)

2003 Baccalauréat scientifique
         Option physiques /chimie

27 ans, né le 15 Février 1985 à La SEYNE /Mer(83)
Permis A et B + véhicule personnel
Brevet de base de pilote privé (PPL)

Loisirs :
- Pratique en compétition du triathlon, du jet ski 
freeride.
- Pratique amateur de la chasse sous-marine,
du ski, du funboard et du nautisme.
- Passion de la mécanique, du bricolage.
- Affinité pour la cuisine, le cinéma et la lecture.

Développement  portefeuilles clients, animation du 
réseau clients & prospection de nouveaux marchés,  
relations commerciales – vente de prestations et de 
biens en B to B, fidélisation de clientèle. 

Rédaction d’argumentaires commerciaux, de dossiers 
techniques.
Analyse marché,  analyse concurrentielle / environ-
nement, veille concurrentielle / marché, stratégie de 
communication Analyse des besoins du marché et 
retour d’informations terrain.

Connaissance approfondi des milieux du tri des déchets, 
de la collecte en passant par la gestion jusqu’à son recy-
clage. Forte affinité avec ce domaine d’activité.

Management d’équipes, gestion de planning  (expérience 
de l’encadrement  jusqu’à 11 collaborateurs). Aptitudes 
au recrutement et à la découverte de nouveaux talents.

Connaissance approfondie des outils de gestion et de 
l’animation d’un compte d’exploitation, gestion des 
coûts / maîtrise de marge.

Sens de l’organisation – Flexibilité – Rigueur, organisation 
des rendez-vous commerciaux, très bonne autonomie et 
travail sur le terrain recherché. Travail possible en home 
office.

Tél : 06 24 34 38 31 - gouzenes@gmail.com
10C Lot Montriant - 13124 PEYPIN

Informations Complémentaires

DÉVELOPPEMENT COMMERCIAL

MARKETING & COMMUNICATION

TECHNIQUE

MANAGEMENT

GESTION

ORGANISATION

MÉTIERS EXERCÉS

FORMATIONS & DIPLÔMES

Anglais : 840 au TOEIC en 2010

Espagnol : très bonne pratique à l’écrit et à l’oral

Parfaite maîtrise de : Word - Excel - Power Point  
   Project
Bonnes notions en management de projet

Bonnes connaissances de la mécanique
industrielle

Contact


